Индивидуальный план менеджера по продажам

Необходимая поддержка:

1. Отдел маркетинга: опытная партия.

2. Сектор рекламы: фирменные рекламные материалы.

Целевой объём продаж24-28 млн. у.е

Целевой охват новой клиентуры – 3 фирмы.

	Номер недели
	Наименование клиента
	Вид контакта
	Лицо контакта
	Первый или повторный контакт
	Цель и вероятный результат
	Расходы по контакту

	1
	Завод «Арсенал»
	Визит 
	Начальник сектора закупок нового оборудования
	Повторный 
	Получить заказ на поставку опытной партии 
	        - 

	
	ООО «Аргус»
	Визит 
	Коммерческий директор
	Повторный 
	Продолжить переговоры 
	        -

	
	ООО «Синица»
	Деловой обед
	Коммерческий директор 
	Повторный 
	Уточнить финансовые условия сделки 
	100-150 у.е.

	    …
	          …
	       …
	          ...
	      …
	          …
	      …

	      4
	Свободный поиск в сфере строительных фирм
	Телефоны, возможные визиты
	Вероятно – менеджеры, секретари
	Первый 
	Нащупать первые контакты 
	Покупка базы данных 200 у.е.


